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INNOVATION

VEETING ROOMS

VON ZURICH BIS NACH UBERSEE

So einfach wie ein Telefonanruf: Veeting Rooms ist eine digitale Konferenzldsung
flir Geschaftssitzungen — mit anwenderfreundlichen Funktionen, einem
unkomplizierten Browserzugang ohne Software-Installation und einem neuen Sicher-
heitsstandard. Die Veeting AG mit Sitz in Zirich wurde 2014 gegrindet und
erwirtschaftet heute mit ihren Vertriebspartnern auf vier Kontinenten den gréssten
Teil des Umsatzes im Ausland.

«Veeting Rooms» ist ein Wortspiel und steht fiir «Virtual Meeting Rooms». Das Besondere: Die
Technologie dahinter macht es mdglich, einen der virtuellen Sitzungsriume ohne Registrie-
rung oder vorherige Software-Installation ganz einfach zu betreten. Noch dazu bieten die
Veeting Rooms neben der klassischen Audio- und Videokonferenzschaltung all das, was man
auch aus physischen Sitzungsriumen kennt — wie zum Beispiel einen virtuellen Videoprojek-
tor oder Flipcharts zum Zeichnen. Die browserbasierte Komplettlgsung lasst sich leicht in Pro-
zesse und Plattformen integrieren und macht virtuelle Sitzungen zum unkomplizierten Alltag.

Vertrieb iiber Distributoren und Wiederverkiufer

Die Veeting AG vertreibt ihre Produkte als White-Label-Losung weltweit tiber Distributoren
und Wiederverkiufer. Unternehmen in der Schweiz und der EU, aber auch in Hongkong, Ka-
nada, den USA, Mexiko und in Kolumbien bieten Veeting Rooms unter eigenem Namen und
eigener Marke an. Diese Partnerschaften sind das Erfolgsrezept, um auch mit knappen Res-
sourcen die unternehmerischen Fiihler weit ausstrecken zu kénnen. Auch in Zukunft setzt
Veeting auf dieses Vertriebsnetzwerk und auf neue Kontakte, um global weiter zu wachsen.

Positive Resonanz in Lateinamerika

Fiir Lateinamerika hat die Veeting AG schon sehr friih einen ersten Distributor gewinnen kén-
nen. Diese Zusammenarbeit ist nicht nur fiir Veeting wichtig. «Gerade wegen der sozialen Na-
tur Lateinamerikas erlauben uns die kollaborativen Veeting Rooms, neue Geschiftsfelder fiir
unsere Partner zu dffnen und neues Business zu generieren», sagt Juan Pablo Pazos, Prasident
von XmarteK. Dank dieser Partnerschaft konnte Veeting so friih im heterogenen Lateiname-
rika Fuss fassen.

Swiss Made als Erfolgsfaktor begreifen

Der Schweizer Standort ist im Wettbewerb ein grosser Vorteil. «Swiss Made» wird als Quali-
titsmerkmal geschitzt und der Datenstandort Schweiz ist ein bedeutendes Unterscheidungs-
merkmal. Natiirlich macht der Kostenfaktor Personal auch der Veeting AG im internationalen
Geschift zu schaffen — Spezialldsungen und Integrationsprojekte kénnen nicht tiber den Preis,
sondern nur durch Funktionalitit und Qualitit iiberzeugen. Trotzdem ist Fabian Bernhard,
der Geschiftsfiihrer der Veeting AG, vom Erfolgsfaktor Schweiz iiberzeugt: «Outsourcing
lommt fiir uns nicht in Frage — am Schweizer Standort fiir Softwareentwicklung halten wir
fest.»
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